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a Union Europea estd impulsando una verdadera epidemia de “Acuerdos de

Asociacién” o “Acuerdos de Cooperacion”. A los casi treinta acuerdos

firmados se suman las negociaciones iniciadas o por comenzar con mds de
cuarenta paises. Los acuerdos son amplios, pretenden ser abiertos y “en curso”:
obligan a los paises firmantes a ampliar de cuando en cuando lo acordado y a em-
prender en los afios por venir un ndmero indefinido de reformas juridicas, adminis-
trativas, economicas y sociales cuyo fin es otorgar condiciones cada vez mas favo-
rables a las empresas europeas. Son verdaderas reformas constitucionales “progre-
sivas” que son definidas en los ministerios (o secretarias de estado), sin que pueda
haber seguimiento de los parlamentos o de la opinién publica de cada pais.

Desde 1990, América Latina es un destino importante para las inversiones euro-
peas —el mds importante para las empresas espafiolas. América Latina atrae a los
capitales industriales por su urbanizacion acelerada (y su demanda de servicios),
sus abundantes recursos minerales, su petroleo, su biodiversidad, y la amplia
disposicion de los gobiernos regionales a privatizar recursos, Naturaleza y empre-
sas estatales a precios de risa. La inversion de Europa en la region supera la de
Estados Unidos —ya se habla de una nueva conquista: un control creciente de co-
municaciones, energia, agua, sector bancario, petrdleo y pesca. Inversiones que
crecieron gracias a que se privatizo el sector publico.

Con estos acuerdos con América Latina se busca completar la privatizacién,
terminar con cualquier obstdculo a la propiedad y la actividad europea en la re-
gion, conseguir pleno acceso a los recursos naturales y darle garantias a las empre-
sas europeas de que podrdn operar con claras ventajas sobre las empresas nacio-
nales. Todo ello con resguardos contra cualquier cambio politico que los pueblos
de la region puedan impulsar. Si las negociaciones en curso terminan en acuerdos
firmados, todos los paises de la region, excepto Cuba y Venezuela, formaran par-
te. La region quedard incorporada a una versién ampliada del Arca, sélo que
ahora con la Unién Europea.

Al igual que con Estados Unidos, las negociaciones con la Unién Europea se han
hecho en medio de gran secreto, lo que impide que los parlamentos, la ciudadania
y los movimientos sociales consigan la informacion pertinente. Actuar en secreto
busca impedir que la gente se movilice contra los acuerdos —las movilizaciones
podrian hacer fracasar las negociaciones, como ocurri6 con el ALCA. La UE empren-
de sus negociaciones mediante bloques regionales para presionar a los paises mas
independientes o con mayor disposiciéon a defender los intereses nacionales, incluso
a costa de destruir instancias de integracion como la Comunidad Andina de Nacio-
nes (CAN). El mensaje es “firmen o aislense”. Si no hay movilizacién social de peso,
es muy probable que los gobiernos de la region se plieguen ante la presion.

Con el fin de apoyar la reflexion y las decisiones en torno a estos acuerdos, pre-
sentamos un andlisis de lo que esta en juego en algunos de los textos ya firmados
y otros que estdn en discusion. Nos basamos en algunos documentos de la Union
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Europea (de los dos tltimos afios), pues fijan su orientacion e intencion.
ASPECTOS GENERALES. Los acuerdos con la Union Europea van mucho mads alla
de lo econémico. La UE habla de acuerdos “politicos y econémicos” o de “TLC+”
y dice buscar cobertura y garantias iguales o mayores a cualquier TLC firmado
antes (por ejemplo, con Estados Unidos). Sus documentos oficiales indican que las
negociaciones comerciales deben ser compatibles con la Estrategia de Seguridad
de la Unidn, por lo que junto a los privilegios comerciales, los acuerdos con la UE
obligan a los paises del Tercer Mundo a cooperar en aspectos politicos, militares
y de control interior, incluida la represion bajo leyes antiterroristas.

Los acuerdos ya firmados varian mucho de un pais a otro, en la forma y en los
contenidos especificos. Ciertos aspectos fundamentales se mantienen invariables
pues garantizan que, en el mediano plazo, las condiciones impuestas por los
acuerdos correspondan plenamente a los objetivos comerciales de la UE.

Los tratados con la UE también son expansivos. Junto a cldusulas especificas y
detalladas hay clausulas muy generales y abiertas, que pueden ser interpretadas
de varios modos, o que obligan a que en un futuro se reformulen o amplien, con
tal de mejorar las condiciones entregadas a las empresas europeas. Estas cldusulas, llama-
das “progresivas” o de “revision”, permiten que lo que no logre la UE en las rondas ac-
tuales podra lograrlo en las revisiones futuras. Es importante entonces que al
analizar los posibles efectos de los tratados con la UE se evalden sobre todo los
objetivos politicos y econémicos que la UE persigue con ellos.

Los acuerdos con la UE no son sélo un conjunto de acuerdos especificos: son un
compromiso sin fecha de término para cambiar las formas de vida y convivencia
nacionales y locales en funcion de entregar garantias crecientes a las empresas
europeas. El poder y la obligacion de disefiar los cambios futuros y ponerlos en
practica quedan en manos de los gobiernos de turno (mediante comisiones de
funcionarios del poder ejecutivo), sin la posibilidad de negarse o ejercer un con-
trol o participacion efectiva por parte de los parlamentos o de los movimientos
sociales. Se renuncia en los hechos a ejercer la soberania nacional o garantizar la
participacion social.

/LA PARTE “BLANDA” DE LOS ACUERDOS? Como privilegian la cooperacion por
sobre la proteccion de los intereses econdémicos de la Unién Europea estos docu-
mentos suelen presentarse como “blandos”. Existen muchas cldusulas de coope-
racion en diversas areas, incluida la tecno-
l6gica, cientifica, cultural, educacional y
de apoyo al desarrollo sustentable.

Una mirada mas cuidadosa muestra que
buena parte de la “cooperacion” se reduce
a promesas mds bien ambiguas, sin carac-
ter obligatorio, muy condicionadas y desti-
nadas a fortalecer la presencia de las em-
presas europeas en todos los aspectos de la
vida nacional. En muchos casos, el uso del
término “cooperacién” es sélo un modo de
maquillar las variadas obligaciones que ad-
quieren los paises firmantes.

Disminuir aranceles, por ejemplo, es
parte de la “cooperacion aduanera”. En la
propuesta de acuerdo con Centroamérica,
la “cooperacién cultural” no es sino un
instrumento para privatizar la cultura.

La UE se encamina a lograr los mayores

Los acuerdos con la UE
no son solo un conjunto
de acuerdos especificos:
SOm un compromiso sin
fecha de término para
cambiar las formas de
vida y convivencia
nacionales y locales en
funcion de entregar
garantias crecientes a las
empresas europeas.
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privilegios que las leyes de propiedad intelectual puedan otorgarle, y lo intentan
en los parrafos de cooperacion. El capitulo sobre cooperacion técnica y cientifica
con Chile afianza la participacién de la industria. En otras palabras, la coopera-
cioén cientifica y tecnoldgica viene integrada con privatizacion, patentes y otras
formas de propiedad intelectual.

Algo muy semejante ocurre en el acuerdo con los paises del Caribe, donde se
indica que la cooperacién incluye “apoyo en la preparacion de leyes y regulacio-
nes nacionales para la protecciéon y cumplimiento de los derechos de propiedad
intelectual, incluido el entrenamiento de personal que fiscalice el cumplimiento de
la ley”. Con esto habrd nuevas leyes de propiedad intelectual y es posible que
tales leyes sean disefiadas por expertos europeos.

La “cooperacién minera” con México, busca “fomentar la exploracion, explo-
tacion y utilizacion provechosa de los minerales”. La cooperacién econémica con
Chile y México, redactada con suma ambigiiedad, plantea proteger la inversion.
Con Chile es “consolidar las relaciones econémicas en sectores clave: el hidroeléc-
trico, el petroleo y el gas, las energias renovables, las tecnologias de ahorro de
energia y la electrificacion rural”, y “un mejor acceso a los mercados del transpor-
te urbano, aéreo, maritimo, ferroviario y por carretera”.

Esto no implica necesariamente cooperacion o vinculacion entre Estados o sec-
tores publicos. Hacen referencia repetida a cooperar en “redes de operadores
econémicos”, es decir, entre entes privados, o entre los Estados y entes privados.
No otorgan atribuciones para regular las exigencias o condiciones impuestas por
el sector privado, pero si obligan a los Estados a abrirse a éste. Tal “cooperaciéon”
es poner nuestros paises a disposicion de las empresas europeas.

LA PARTE DURA NO TIENE AMBIGUEDAD. Si los puntos sobre cooperacion son ambi-
guos y muchas veces un disfraz, lo acordado para “crear un ambiente favorable a
la inversion” se basa en dos definiciones muy claras: implementacién obligatoria
y toma de represalias. Si la UE considera que un pais no cumple con lo indicado
en el acuerdo, puede llevar al pais en cuestion a un tribunal privado cuyas resolu-
ciones tienen obligacion de cumplirse. Si dicho pais no cumple, la UE puede tomar
medidas como subir unilateralmente los aranceles o prohibir las importaciones
desde ese pais.

Los acuerdos refuerzan los poderes que la omc le otorga a las transnacionales
para llevar a juicio (también privado) a los Estados cuando consideren que sus
intereses no quedan suficientemente protegidos. Las represalias abren la posibili-
dad de embargar exportaciones u obligar a un pais a pagar multas millonarias.
Mas de doscientos litigios de este tipo estaban en marcha tan sélo en 2007. Las
disputas totales son muchas mas, ya que es comun llegar a un acuerdo antes de ir
a juicio. Chile ha sido condenado a pagar mas de mil millones de dolares en los
ultimos cinco afios, en procesos asi.

OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA UE. Los documentos de la Unién Europea son escla-
recedores. En Global Europe: Competing in the World (http://europa.eu/scadplus/
leg/es/lvb/r11022.htm), la Comisién Europea define la apertura de los mercados
en otras partes del mundo como uno de sus pilares. En otro documento, la Comi-
sion detalla sus politicas, sobre todo las relacionadas con sus Estrategias de Aper-
tura de Mercados. Presentamos las implicaciones de lo definido por la UE.

Reduccion de impuestos a la actividad empresarial extranjera 'y de los arance-
les a la importaciéon (incluida la agricola) y la exportacion. Para la UE es
fundamental reducir los impuestos que deban pagar las empresas europeas en
nuestros paises. Por ello pide reduccion adicional de aranceles, y menos impues-

ACUERDOS CON LA UNION EUROPEA
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tos para las actividades que las empresas europeas emprendan en
los paises firmantes, incluidas las mineras y petroleras. Exige con
especial fuerza no pagar impuestos por exportar materias primas.
Algunas cldusulas pueden significar que tampoco paguen impuestos
por las ganancias obtenidas en nuestros paises.

Estas demandas no implican compromiso alguno de su parte por
reducir sus subsidios a la agricultura. Asi, los productos agricolas
locales deberan competir con productos europeos subsidiados, si no
de manera inmediata, de manera paulatina.

Esto afecta gravemente la capacidad de las empresas nacionales
para competir con las europeas en territorio nacional. Ademds, redu-
ciran los ingresos publicos y disminuirdn la capacidad de que los
Estados implementen programas de educacion, salud, infraestructu-
ra, saneamiento, asistencia, técnica. Los paises de Africa, Caribe y el
Pacifico perderan 70% de los ingresos provenientes de los aranceles
de las importaciones desde la UE, lo que para los paises africanos
significa en promedio un cuarto de los ingresos publicos totales.

Abrir el pais a flujos no controlados. Para la UE, el control del

ﬂujq dc? lo que entra y sale por territorio nacional es cgliﬁcadq de A A' A%V_’;\/V/; W\TAT:\;

“procedimientos aduaneros engorrosos para la exportacion, la im- STV AARTRASATS ™

portacion y el transito” de mercaderias. Se le niega a un pais la po-
sibilidad de regular o influir sobre su comercio internacional, fomentar determi-
nados procesos o proteger a su poblacion.

En los tratados de libre comercio con Estados Unidos, la prohibicion de contro-
lar los flujos de importacion y exportaciéon incluye la prohibicion de regular el
flujo de alimentos (s6lo Nicaragua exigioé una excepcion a esto). Nada garantiza
que la UE no exija lo mismo al ampliar o interpretar los acuerdos. Una cldusula
asi impide que un pais detenga la exportacion de alimentos basicos —incluso en
situacion de hambruna o crisis alimentaria.

La UE busca reducir también las exigencias al transito de mercaderias. Los paises
firmantes pueden utilizarse como plataforma para exportar a terceros paises. Esto
puede significar la exigencia de permitir que toda mercancia de la UE llegue a un
solo puerto de la region y sea distribuido a los demds paises desde alli.

Ademds, las empresas europeas exigen que se les otorgue personalidad juridica
nacional, aumentando sus oportunidades para utilizar a los paises firmantes como
plataforma de exportacién. Asi, las empresas europeas se convertiran no sélo en
fuertes competidoras por los mercados nacionales, sino por las exportaciones de
cada pais hacia otros mercados.

Cambiar normas técnicas vy de calidad. Entre las posibles “barreras” al co-

mercio la UE incluye las normas de calidad y las normas técnicas, e incluye
diversas clausulas para eliminarlas mediante la politica de caso por caso. El obje-
tivo es disminuir la capacidad de los Estados para regular y fiscalizar calidad,
seguridad e inocuidad de las importaciones, las exportaciones y la actividad eco-
némica de las empresas europeas dentro del pais.

Eso facilitard la entrada a nuestra region de productos desechados en la UE.
Hace poco Brasil se vio obligado a aceptar neumadticos de segunda mano, luego
que la UE lo llevé a litigio internacional.

Las empresas privadas, por su parte, quedan libres para plantear las exigencias
que deseen, especialmente al momento de importar hacia Europa.

La prohibicion de regular
el flujo de alimentos
impide que un pais
detenga la importacion
de alimentos bdsicos
—incluso en situacion

de hambruna o crisis
alimentaria.
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Simplificacion y uso restringido de las medidas sanitarias y fitosanitarias. Es-

tas medidas se aplican al momento de ingresar mercaderias al pais con el fin
de proteger la salud de las personas, las plantas, los animales y el desarrollo de la
agricultura en general. Se aplican especialmente a los alimentos, medicinas y
agroquimicos, y tienen ya un fuerte sesgo en favor de la agricultura industrial y
las empresas farmoquimicas. No obstante, son todavia de las pocas barreras al
uso e ingreso de sustancias, medicinas y alimentos peligrosos o de insuficiente
calidad.

La UE pretende transformar tales medidas o eliminarlas. Con estas posiciones
Estados Unidos impide que le restrinjan o controlen el ingreso de transgénicos. Es
tan fuerte la presion de Europa por lograr menos fiscalizacion de sus exportacio-
nes que ha logrado que Argentina ya no haga inspeccién sanitaria al ingresar
ciertos productos animales provenientes de Europa, aunque ello pueda poner en
peligro una actividad econémica multimillonaria.

Acceso irrestricto a las materias primas, sobre todo las riquezas minerales. La

UE considera inaceptables las “restricciones al acceso a materias primas, so-
bre todo las practicas que restringen las exportaciones, incluidos los impuestos a
la exportacion, que suben los precios de productos como... metales y minerales
claves...” Por ende, exige acceso irrestricto a los recursos naturales de los paises
involucrados en los acuerdos comerciales. Ello incluye acceso a la biodiversidad
y apertura total de los mares a las pesqueras europeas.

Clausulas asi buscan que las restricciones a la exportacion y explotacion de re-
cursos naturales por parte de las empresas europeas s6lo sean posibles si se res-
tringe, al mismo tiempo, el consumo nacional o la explotacion por empresas na-
cionales.

En la actualidad, los cultivos alimenticios son considerados mate-
rias primas para producir combustibles. Si la UE logra su meta, un
pais tendria impedimentos serios para regular el flujo de alimentos,
a no ser que al mismo tiempo restrinja el consumo alimentario de la
poblacién. En las actuales condiciones de crisis alimentaria, ésta es
una posibilidad posible y muy grave.

Proteccion “mdxima posible” a los derechos de propiedad inte-

lectual, sanciones penales estrictas. La UE busca obtener “la ma-
xima proteccion posible”, incluso el endurecimiento de las sancio-
nes penales. Esto es de extrema gravedad pues las leyes de propie-
dad intelectual funcionan bajo el supuesto de que el acusado es
culpable mientras no pruebe su inocencia. Lo peor es que los acuer-
dos con la UE estdn incorporando el principio de que es posible
emprender un juicio por la simple intencion de no respetar la pro-
piedad intelectual.

En cuanto a plantas y semillas, la UE exige la adhesion a la Con-
vencién de urov 91, una forma de apropiaciéon muy similar a una
patente, y exige patentes para medicamentos, productos biolégicos
y biotecnolégicos, incluso si se derivan de saberes tradicionales. Las
patentes sobre plantas y animales, no las exige de manera explicita,
pero tampoco las prohibe ni las identifica como excepcién. Segun la norma euro-
pea (que intentard aplicar en la region mediante los Acuerdos de Asociacion),
plantas, animales y microorganismos estan entre los productos biotecnolégicos
patentables. Asi plantas y semillas quedaran sujetas a doble privatizacion: urov
y patentes.

ACUERDOS CON LA UNION EUROPEA
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Apertura a la inversion europea de todas las dreas econdmicas y todos

los aspectos de la vida nacional, privatizacion directa o indirecta de los
servicios y empresas estatales. En su version mds radical, esto podria permi-
tir la privatizacion de ejércitos y policias, algo semejante a lo que hoy hace
Estados Unidos. En su aplicacion mas inmediata, abrird a las empresas euro-
peas los recursos minerales y naturales, el agua, el transporte, las comunica-
ciones, la electricidad, la salud, la educacion, los fondos de jubilacién, los
bancos, el manejo de los parques nacionales, los puertos y aeropuertos, etcé-
tera. Si el Estado privatiza servicios mediante “tercerizacion”, quedardn
abiertos a empresas europeas. No serd posible poner limites a la propiedad
extranjera; las empresas europeas podran tener control monopdlico de secto-
res fundamentales de la economia nacional.

Ademds, ninguna empresa nacional (estatal o privada) podrd gozar de
ventajas frente a las empresas europeas. Existen cldusulas que permiten que
las empresas europeas cuenten con privilegios especiales, inaccesibles a las
empresas nacionales. Esos privilegios incluyen menor pago de impuestos que las
empresas nacionales o simplemente no pagar impuestos, ganancias garantizadas
en los contratos con el Estado y libertad absoluta para sacar capitales del pais.

Obligacién de los gobiernos de licitar a nivel internacional todas las compras

hechas y los contratos otorgados por el Estado. Ambos rubros son un merca-
do importante politica y econémicamente: los documentos de la UE los calculan
entre un 10% y un 25% del PGB [o P1B] de un pais. Con ellos los gobiernos asegu-
ran el abastecimiento de hospitales, escuelas, ejército, policia, ministerios, parla-
mento. Son también un instrumento para asegurar un mercado estable para empre-
sas locales, grandes, medianas y pequenas.

Licitar las compras estatales a nivel internacional implicard que los gobiernos
encarguen la construccion de carreteras y escuelas a las empresas europeas, y a
ellas les compren cuadernos, ldpices y textos de estudio, zapatos y uniformes mi-
litares, o raciones alimenticias para hospitales. Los gobiernos deberan elegir sus
contratistas y fuentes de abastecimiento sélo por razones econdémicas, renuncian-
do a sus facultades para impulsar determinadas politicas a través del gasto publi-
co. Las empresas transnacionales tendran la posibilidad de cuestionar las exigen-
cias de calidad.

Fin a las politicas y programas de apoyo y proteccion. Esto es un golpe adi-
cional a la capacidad de los Estados o gobiernos de proteger la actividad
econémica nacional o a los sectores economicos mas pobres —como la agricultu-
ra indigena y campesina. Con lenguaje ambiguo y subjetivo se crean condiciones
para cuestionar toda politica de fomento que pueda impulsarse desde los gobier-
nos: subsidios, asistencia técnica, créditos blandos, etcétera. Los paises firmantes
podran ser llevados a juicio por las politicas de fomento que implementen y debe-
ran comprometerse a eliminarlas poco a poco.
En la practica, serd imposible aplicar medidas de defensa comercial y sera posible
llevar a juicio internacional cualquier medida de proteccion que un pais tome.
La UE, para si misma, mantiene politicas de subsidio millonarias, sobre todo en
la agricultura. Pese a que tales subsidios son cuestionados mediante litigios inter-
nacionales, la UE tiene suficiente poder econémico para mantenerlos sin cambio.

LOS cOosTOS ocuLTos. Pocas veces se habla de los costos de implementacion de
los tratados de libre comercio, los que deben asumirse con fondos ptiblicos. Estan
los costos ya mencionados que se derivan de la menor recaudacién de impuestos.
A ello se suman los altisimos costos de poner en marcha diversas reformas o nue-

Si el Estado privatiza
servicios mediante
“tercerizacion”, quedardn
abiertos a empresas
europeas. No serd
posible poner limites

a la propiedad extranjera;
las empresas europeas
podrdn tener control
monopolico de sectores
fundamentales de la
economia nacional.
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vos servicios exigidos por los tratados. Chile ya ha gastado mds de mil millones
de dolares en reformar su sistema judicial segun las exigencias de Estados Unidos,
lo que significa mas de 2% del presupuesto total de la nacion desde 2005. México
debera gastar sumas mucho mayores. En las reformas administrativas requeridas
por la UE se han gastado también sumas millonarias con el fin de simplificar pro-
cedimientos.

Existen también los altos costos politicos. La reforma judicial mexicana fue
utilizada para introducir la detencién por sospecha hasta por 80 dias, con el pre-
texto de combatir el crimen organizado.

PERO AUMENTARA LA ACTIVIDAD ECONOMICA, ;NO? La mayor leyenda en torno a
los acuerdos de libre comercio es que traerdn beneficios econdmicos. Chile ha
firmado acuerdos de libre comercio con mas de 50 paises. Segun un informe gu-
bernamental de abril de 2008, entre 1999 (un afio antes de firmar el TLC con Es-
tados Unidos y tres afios antes de firmar con la UE) y 2007, el excedente comercial
de Chile ha subido de algo menos de 2 mil millones a casi 24 mil millones de
dolares. Esas cifras ocultan que esto se debe exclusivamente al aumento descon-
trolado de la exportacion minera: mas de 30 mil millones de ddlares. Si se des-
cuentan las exportaciones mineras, de gas y petréleo, la balanza comercial se ha
ido haciendo mas y mads deficitaria, sobre todo en productos industriales. Y su
déficit ha subido mads de 10 mil millones de délares.

A lo anterior se le suma una importante pérdida de recursos para el pais. Un
70% de las exportaciones mineras en Chile la emprenden empresas extranjeras,
que exportan todas sus ganancias y se las arreglan para no pagar impuestos gra-
cias a los privilegios obtenidos o a sus manipulaciones contables. Por los acuerdos
firmados, Chile estd obligado a permitir la explotacion extranjera acelerada de
sus recursos mineros sin que queden beneficios en el pais, mientras la contamina-
cién y escasez creciente del agua en ciudades y areas rurales son el costo directo
de la expansion minera.

En México, desde 2002, afio de la firma del acuerdo con Europa, a 2006, el
déficit comercial (tan sélo con la UE) ha subido de algo mas de 9 mil millones a
casi 17 mil millones de délares. Un ejemplo notorio es el sector bancario. Para
20035, tres bancos europeos (Santander, BBVA y HSBC) controlaban la mitad del
sector bancario mexicano y entre 2005 y 2006 aumentaron sus ganancias en
Meéxico en mds de 30%. En la primera mitad de 2006, BBVA por si s6lo tuvo ga-
nancias en México por mds de mil millones de do6lares, mds que en Espafia y
Portugal juntos.

A MODO DE CONCLUSION
Estos acuerdos con la UE comprometen la vida de todos y dejan a los paises fir-
mantes a merced de los intereses de las empresas transnacionales, pasando por
\ sobre la legislacion e incluso las Constituciones nacionales y los acuerdos re-
! gionales. Los acuerdos con la UE son mds ambiciosos que el ALcA y los TLC con
Estados Unidos, sélo que inicialmente son mds ambiguos, a fin de asegurar
que en los proximos afos se consiga todo lo que las empresas europeas re-
quieran para maximizar sus ganancias. La reaccion social es crucial.

Este cuadernillo fue preparado con base en varios documentos oficiales de la UE y de
gobiernos de América Latinay el Caribe.
Para mas informacion, puede verse www.grain.org, www.bilaterals.org y
www.combatiendolost/c.org. También se consultaron:

Rodolfo Aguirre Reveles y Manuel Pérez Rocha L. The eu-Mexico Free Trade
Agreement Seven Years On. TN 2007, http:/|www.tni.org/reports/altreg/eumexicofta.pdf?
Norman Girvan. Implications of the Cariforum-ec era. 2008 http://www.normangirvan.info/
implications-of-the-cariforum-ec-epa-norman-girvan/
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